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Engineering & Tooling



Projecto IntPlasTIC - Motivação

Concorrência acrescida (globalizada)
Redução do Time-to-Market
Integração do Supply Chain
Desmaterialização dos negócios (Internet)
RH Qualificados e Novas Competências
Novos Modelos de Negócio
Economias de custos produção baixos
...
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RH Qualificados e Novas Competências
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Mercado



Projecto IntPlasTIC

Programa / medida / eixo: Programa Interreg IIIB, Eixo 1, Medida 1.3 

Duração do Projecto: 30 meses 

Data de Início: 01/01/2003

Data de Fim: 30/06/2005

Orçamento: 2,25 M€

Taxa de co-financiamento: 
(para Portugal)

75%

••DesignaDesignaççãoão do do ProjectoProjecto::
Iniciativa para Melhoria do Potencial de Desenvolvimento e Inovação das  
Empresas dos Sectores de Transformação de Plásticos, Espanhol, 
Português e do Sul de França, Mediante a Utilização das TIC



Projecto IntPlasTIC

ObjectivoObjectivo::

O projecto IntPlasTIC teve como objectivo a criação de um Centro 
Virtual de Plásticos dedicado às PME deste sector no sudoeste 
Europeu.

O CVP reflecte-se numa plataforma web que disponibiliza serviços 
como Aplicações/software, e-learning e informação especializada e 
genérica para o sector dos Plásticos.
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••Os Os ParceirosParceiros: : 

Coordenador

Parceiros 
Espanhois

Parceiros 
Franceses

Parceiros 
Portugueses



Show Room
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To be realistic, it’s necessary to distinguish two facilities stages: 
Funded period

This can be considered a pilo t phase in which m inim ization of facilit ies
complexity /costs is strongly recommended , withou t sacrificing potentia l or
capabil ities for creativ ity. This is because in these phase many applications
and  se rvices will be served by the platform wa iting  to be sifted by SMEs of
the sector. In this case, the model proposed by CENTIMFE fits well.

ModeloModelo do Centro Virtual de do Centro Virtual de PlPláásticossticos..

Projecto IntPlasTIC



Centro Vitual de Plásticos

Showroom:Showroom:
•Informação especializada;
•Apresentação dos Parceiros
•Espaço dedicado à Indústria

ServiServiçços os DigitaisDigitais::
•Aplicações de acesso remoto (ex: 
orçamentação de peça e ferramenta; selecção 
de máquinas de injecção)

ee--LearmingLearming::
•Modulos de formação



WP1 PLANO INICIAL DE VIABILIDADE

WP2 ADAPTAÇÃO DO MODELO DE NEGÓCIO

WP3 PLANO DE CONTEÚDOS 

WP4 ADAPTAÇÃO DE CONTEÚDOS E PREPARAÇÃO EXPERIÊNCIAS 
PILOTO

WP5 IMPLANTAÇÃO EM EMPRESAS: EXPERIÊNCIAS PILOTO 

WP6 CONVERSÃO DEFINITIVA EM FERRAMENTAS DE PRODUÇÃO

WP7 EXPLORAÇÃO E DIVULGAÇÃO 

WP8 RELAÇÕES INSTITUCIONAIS E NORMATIVOS 

WP9 MONITORIZAÇÃO

WP10 GESTÃO DE PROJECTO 

••ActividadesActividades DesenvolvidasDesenvolvidas::

Projecto IntPlasTIC



••Resultados:Resultados:

Desenvolvimento da intraestrutura TIC

Desenvolvidos 9 modulos de e-learning

Adaptadas 10 aplicações/softwares

Validação em 150 PME no espaço Sudoe

Projecto IntPlasTIC



Reporting Financeiro e Técnico

Cada Parceiro elabora o seu 
Pedido de Pagamento 

Semestral (despesa 
efectuada e paga)

Correspondente Nacional 
Valida o PP e devolve ao 

Parceiro

O Parceiro envia o PP 
validado para o Chefe de 

Fila (Coordenador do 
projecto)

Consolidação do PP pelo 
Coordenador do projecto

Envio para Autoridade de 
Gestão do Interreg

(Santander)

Validação

Autoridade responsável 
pelos Pagamentos

Comissão Europeia

Reembolso



Dificuldades Financeiras/Tesouraria

••ExemploExemplo CENTIMFE:CENTIMFE:

Data de Início: 01 Janeiro 2003

Final: 30 Junho 2005

Pedido 
Pagamento

Valor Data de 
Apresentação

Validação
Correspondente 

Nacional

Data de 
Recebimento

Duração

Adiant./o 1 943 - - Jun 2004 -

1º 40 659 Jan 2004 Jul 2004 Mar 2005 14 meses

2º 51 533 Out 2004 Dez 2004 Set 2005 11 meses

3º 66 310 Mar 2005 Abr 2005 Mar 2006 12 meses

4º 127 869 Nov 2005 Mar 2006 - >18 meses



Dificuldades Financeiras/Tesouraria

••ExemploExemplo CENTIMFE:CENTIMFE:

Data de Início: 01 Janeiro 2003

Final: 30 Junho 2005

Pedido 
Pagamento

Valor Data de 
Apresentação

Validação
Correspondente 

Nacional

Data de 
Recebimento

Duração

Adiant./o 1 943 - - Jun 2004 -

1º 40 659 Jan 2004 Jul 2004 Mar 2005 14 meses

2º 51 533 Out 2004 Dez 2004 Set 2005 11 meses

3º 66 310 Mar 2005 Abr 2005 Mar 2006 12 meses

4º 127 869 Nov 2005 Mar 2006 - >18 meses

O Projecto teve 
início em 2003



Dificuldades Financeiras/Tesouraria

••ExemploExemplo CENTIMFE:CENTIMFE:

Data de Início: 01 Janeiro 2003

Final: 30 Junho 2005

Pedido 
Pagamento

Valor Data de 
Apresentação

Validação
Correspondente 

Nacional

Data de 
Recebimento

Duração

Adiant./o 1 943 - - Jun 2004 -

1º 40 659 Jan 2004 Jul 2004 Mar 2005 14 meses

2º 51 533 Out 2004 Dez 2004 Set 2005 11 meses

3º 66 310 Mar 2005 Abr 2005 Mar 2006 12 meses

4º 127 869 Nov 2005 Mar 2006 - >18 meses

À presente data ainda não houve 
reembolso deste Pedido de Pagamento



Interreg – Motivações / Desafios
Pontos Pontos FortesFortes::
Potencia a Cooperação entre Territórios. Promoção de 
Integração Europeia (técnica, científica e empresarial). 
Promove a competitividade Europeia;

Pontos Pontos FracosFracos::
Processo administrativo/financeiro muito pesado
com períodos muito longos de reembolso fragilizando
os projectos com repercussões duras para os Agentes 
de Inovação. Acompanhamento nacional dos projecto 
pouco alinhado e distante dos promotores.
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Obrigado!

http://www.centimfe.com

Rui Tocha
Director-Geral do Centimfe
Mail: rtocha@centimfe.com

http://www.centimfe.com/
mailto:rtocha@centimfe.com


• Objectivos do Projecto 

• Resultados 

• Parceiros 

• Coordenação

CONTENTSCONTENTS
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